Bases de la rA©®assurance
— REAS

Le rA@assureur, un partenaire
indispensable

Code produit : REAS

Niveau : Initiation Eligible DDA : oui

ModalitA®© : Presentiel Public :

DurA®©e (en heure) : 14.0

Tarif : Souscripteurs assurance directe,

RC, assurances de personnes,
dAG©butants souscripteurs
rA©assurance, comptables
rA©assurance, chargA©s
da??A®tudes techniques
assurance directe ou
rA©assurance

PrA®requis :

aucun

Objectif

e Situer la rA©@assurance dans le monde de la??assurance en gA©nAcCral
e Comprendre le fonctionnement de la rA©assurance pour appliquer les mA©canismes de base
e Optimiser la relation avec le rA©assureur

Programme de la formation

1- Introduction A la rA©assurance

Bref historique
DA®finitions
UtilitA©
Risques
Notion de plein

2- DiffAOrents types de rA©assurance

e Modes de rA©@assurance
o RA©assurance facultative
o RA©assurance obligatoire
o RA©assurance facultative-obligatoire

A© AF2A - Tous droits rA©servA©s



Natures de rA©assurance
o RA®assurance proportionnelle
= TraitA© en participation quote-part
= TraitA© en excA©dent de plein
= Charges
o RA®assurance non proportionnelle
CaractACristiques gA©nAGrales : engagement et prime
ExcA©dent de sinistre par risque
ExcA©dent de sinistre par AOvA©nement
ExcA©dent de perte annuelle ou stop-loss
Clauses : aggregate, indexation, reconstitution de garantie, stabilisation

3- TraitA© de rA©assurance

¢ Relation cA©dante/rA©assureur
e Contenu du traitA©®

4- RA©assurance, rA©trocession et A©volution

Moyens da??A0Ovaluation MA®Gthodes pA©dagogiques

e Evaluation des acquis de la » RA®alisation d'exercices et

formation par le biais de de cas pratiques
QCM et/ou da??exercices e ExposA©s A partir d'un
pratiques diaporama

e Questionnaire de e A?changes d'expA®©riences

satisfaction A chaud
complAGtA© par chacun A
la??issue du stage

e Questionnaire
da??A®valuation A froid
complAGtA® par chacun
entre 2 et 3 mois aprA’s le
stage
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