NA©gocier avec des
interlocuteurs
anglophones — FFETA3

Boostez vos activitA©s grA¢ce A
une meilleure maA®trise de
'anglais

Code produit : FFETA3

Niveau : Perfectionnement Eligible DDA : non
ModalitA© : Classe virtuelle Public : toutes les personnes
DurA®©e (en heure) : 2.5 amenA©es A communiquer en
Tarif : anglais dans le cadre de leurs
activitA©s professionnelles
PrA®requis :
aucun
Objectif

o assimiler les spACcificitA©s da??une nA©gociation avec des anglophones
Programme de la formation

o DAOvelopper ses compA®Gtences orales

o Vocabulaire spA©cifique de la nA©gociation

o Langage fonctionnel et spA©cialisA©

o Argumentaire adaptA©
¢ Influences culturelles

o Distinguer les diffA@rents styles de nA©gociation

o ApprA©hender les influences culturelles et en tenir compte
e Savoir rA@agir A 1a??2imprAG©vu

o Apprendre A contourner les difficultA©s

Moyens da??A0Ovaluation

e Evaluation des acquis de la
formation par le biais de
QCM et/ou da??exercices
pratiques

¢ Questionnaire de
satisfaction A chaud
complAGtA®© par chacun A
l&a??issue du stage

e Questionnaire
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da??Aovaluation A froid
complA©tA© par chacun
entre 2 et 3 mois aprA’s le
stage

MA®©thodes pA©dagogiques

e ExposA©s A partir d'un
diaporama

» RA®alisation d'exercices et
de cas pratiques

o A2changes d'expA®riences
avec les participants
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